VERTRIEBSPRAXIS

Ulrich-Brock-Preis

Diplom und Preis
auf einen Streich

Wahrend seiner Diplomfeier erhielt Stephan Hillert aus den Handen von Professor Dr.
Volker Eickenberg nicht nur sein Diplom. Fiir besondere Leistungen verlieh ihm Versi-
cherungsmakler Stefan Jauernig zugleich den erstmals vergebenen Ulrich-Brock-Preis.

Der Preistriger Stephan Hillert
hat sich im Rahmen seiner Di-
plomarbeit an der Europaischen

Fachhochschule (EUFH) intensiv mit
einem Thema des vertikalen Versiche-
rungsmarketings beschiftigt. Durch eine
bundesweite empirische Untersuchung ist
es ihm gelungen, aktuelle Ergebnisse zu
regionalen Marketing-Aktivitaten der
Horbach-Berater zu liefern. Stephan Hil-
lert war bereits wihrend der Praxisphasen
seines dualen Studiums als Finanzberater
bei Horbach tétig und hatte deshalb schon
frith tiefe Einblicke in das Unternehmen.
So kannte er sich bestens aus mit den viel-
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faltigen Aktivititen der im vertikalen Ver-
sicherungsmarketing so wichtigen regio-
nal agierenden Versicherungsvermittler
und Berater, die die bei den groflen Banken
und Versicherungen entwickelten Pro-
dukte oder Dienstleistungen vor Ort an
den Mann oder die Frau bringen. Kein
Wunder, dass die Marketing-Aktivititen
nahe am Kunden auch fiir die grofien Un-
ternehmen sehr interessant sind. Der
Preistrdger hat in besonderer Weise mit
innovativen Losungsansitzen wesentlich
dazu beigetragen, solche Ergebnisse trans-
parent und verfiigbar zu machen.

Der Ulrich-Brock-Preis wurde am 29.
Januar in Erinnerung an den langjihrigen
selbststindigen Versicherungskaufmann,
Prisidialrat fiir Nordrhein-Westfalen und
Vizeprisidenten des Bundesverbandes
Deutscher Versicherungskaufleute (BVK),
Ulrich Brock, der 2008 im Alter von nur
52 Jahren verstarb, erstmalig an der Euro-
piischen Fachhochschule in Brithl verge-
ben. Der Preis fordert hervorragende wis-
senschaftliche Arbeiten mit konkretem
Praxisbezug aus dem Bereich der Betriebs-
lehre der Versicherungsvermittler, einem
Bereich, der noch viel zu wenig Beachtung
in der deutschen Wissenschaft gefunden
hat. Der Preistrager wird nicht nur ideell,
sondern auch durch einen Geldbetrag ge-
fordert. Die Familie von Ulrich Brock war
durch seine Tochter vertreten.

Der Ulrich-Brock-Preis wurde von
dem Versicherungsmakler Stefan Jauer-
nig, Frechen, der auch im Bundesverband
Deutscher Versicherungskaufleute e. V.
ehrenamtlich aktiv ist, dem Dekan der
Europdischen Fachhochschule, Professor
Eickenberg, und dem Chefredakteur des
Versicherungsmagazins, Bernhard Rudolf,
gemeinsam ins Leben gerufen. Mit-Spon-
sor ist KuBi e. V., die Konzeptentwick-
lungs-, Beratungs- und Innovationswerk-
statt der Assekuranz, in deren Vorstand
Ulrich Brock auch aktiv war.

Stephan Hillert hat sieben Semester an
der Europiischen Fachhochschule stu-
diert und ist nun durch die enge Verzah-
nung von fachlichen und iiberfachlichen
Kompetenzen mit praktischer Tdtigkeit
von Beginn an bestens geriistet fiir eine
Karriere in der Finanzwelt. ,Wir setzen im
Studiengang Finanz- und Anlagemanage-
ment ganz besonders auf die Vermittlung
von kundenorientierten Kompetenzen.
Denn der Dialog mit dem Kunden hat
oberste Prioritit", so Eickenberg, Dekan
des Studiengangs. Neben fundiertem Fach-
wissen und sozialen Kompetenzen werden
auch die Fremdsprachenkenntnisse der Stu-
dierenden wihrend der gesamten Studien-
dauer in intensiven Trainings geschult.
Mindestens zwei Fremdsprachen und ein
Auslandssemester sind feste Bestandteile
des Studiums. Renate Kraft



